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Wir haben unsere Erfahrungen vom Geschdéftsleben in unsere
Taschen gesteckt und auf die Stimme der aktuellen Zeit gehort:

DIGITALISIERUNG.

Wir haben erkannt, dass dieser Begriff eine revolutionére
Verdnderung reprdsentiert, sowohl in der Geschdaftswelt als auch
im gesellschaftlichen Leben.

Um auf der Uberholspur zu sein, wird heutzutage die Existenz von
Marken nicht nur in der physischen Welt geformt, sondern zuerst in

der digitalen Welt

Deshalb handeln wir nach dem Motto "Erst digital, dann global”.

Als PARALYA ist es unser Ziel, unsere Partner auf eine Reise in das
digitale Zeitalter zu fihren und ein GLOBALES MARKENIMAGE zu
schaffen, dass mit der Zeit geht und die aktuellen Trends verfolgt.
Nicht jedes Unternehmen ist eine Marke. Wir verleihen Firmen
zundchst eine Markenidentitat, lassen sie dann wachsen und

unterstutzen sie schlielRlich dabei, global zu expandieren.



Wie machen wir das?

Obwohl es auf den ersten Blick wie eine komplexe Reise erscheint, haben wir
zusammen mit unserem Fachteam, das Ihre Branche beherrscht, unser Ser-
vice-Okosystem auf vier grundlegende Bereiche vereinfacht.
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DIGITAL MARKETING

SOCIAL-MEDIEN-MANAGEMENT

WEBSEITENDESING UND -ENTWICKLUNG




. Ein Kunde kann nicht wissen, dass Sie groRartig
e hineinzuschauen. Um ihn einzuladen, missen wir zu
tsprechend den aktuellen Branchentrends gestalten. Au
ird ein potenzieller Kéufer bereits bei seinem ERSTEN EIND
en, wie global Ihre Marke erscheint, noch bevor er Kontakt mit |

mt, denn der erste Eindruck zdahlt.

spiel: Eine Unternehmenswebsite ist ein hervorragendes Werkzeug fur Marken,
h direkt an ‘Unternehmen’ als Zielgruppe richten, was als B2B bezeichnet wi
/arum sollte ein Unternehmen, das bereits den Trends des digitalen Zeitalters gerec
5t, sich mit einem anderen Unternehmen zusammentun wollen, das eine veralte
ebsite hat? Ihre Website ist Ihre digitale Visitenkarte, lhre wichtigste Sichtbarkeit.

in weiteres Beispiel sind Unternehmen, die dem B2C-Modell folgen, und deren Ziel

gruppe ‘Endverbraucher’ sind. Sie verkaufen ihre Produkte Gber E-Commerce-Web

sites. Aufgrund eines negativen Eindrucks, den die Website hinterldsst, verlasse
edoch ein grofRteil der Endverbraucher die Website, ohne sich die Produkte tberhaup
inzusehen. Ihre Website ist der wichtigste Schritt zur Schaffung einer erfolgreiche
nline-Présenz fur Ihr Unternehmen.

Far Unternehmenswebsites sind technische Details von groRer Bed
tung, wie die reibungslose Funktion der Website auf mobilen Gera
eine starke Sicherheitsinfrastruktur und bei
E-Commerce-Websites die einwandfreie Arbeitsweise des Zah
lungssystems nach dem Hinzuflugen des Produkts in den Ware

s ist daher duRerst ratsam, mit einem erfahrenen Entwickler

ereich der Softwareentwicklung zusammenzuarbeiten. Den

te man das MARKENIMAGE nicht vernachléssigen!




-MANAGEMENT

ebsite einen bedeutenden Schritt fur die digi
ist effektives Social-Media-Management da
R DAS NACHHALTIGE WACHSTUM IHRER MARKE. Vera
rofile kdnnen dazu flhren, dass Ihre Marke im digitalen
2ibt. Schlechte oder unregelmdRige Inhalte kénnen das Inte
r Kunden verlieren lassen und den Ruf Ihrer Marke schadige

diniert unser Team das Social-Media-Management?

unserem technischen Team verfligen wir Uber ein Team Vo

enexperten, die Ihre Marke, Ihre Branche und Ihre Konkurrenz anal

lererst ist es von entscheidender Bedeutung, Sie und lhre Konkurrenz kennenzul
2N, da dies es uns ermoglicht, Ihre Stdrken hervorzuheben und Inhalte zu erstelle

Sie von lhren Konkurrenten hervorheben wird. Die Analyse Ihrer Branche starkt Ih
ektuelles und dynamisches Markenimage, das den aktuellen Trends folgt.

dem dieser Schritt abgeschlossen ist, werden regelmdRig Beitréige gemdR unse
eliten Content-Kalender geteilt und Ihr Konto wird kontinuierlich aktiv geha
hinaus bieten wir eine breite Palette von Dienstleistungen, die die Verwa
ern, Werbung, Promotionen und Plattformalgorithmen umfassen.

wichtigsten ist, dass wir Sie regelmdagig mit

ichten Uber den Stand unserer Fortschritte informieren.
IARBEIT ist von entscheidender Bedeutung!




ng, ist eine Marketingtechnik, die darauf abziel
rch gezielte Strategien zu steigern und die Zielgruppe
chen. Grundlegend sind eine gut gestaltete Website und
adia-Management integraler Bestandteil dieser Technik.

dommen, mit den oben genannten Schritten haben Sie eine mod
e und eine aktive Social-Media-Présenz, die sich erfolgreich an
le Zeitalter angepasst hat. Dies bedeutet, dass bereits erheblic
tte zur Schaffung eines globalen Markenimages unternomm
den. Das ultimative Ziel sollte sein, IHRE MARKE ZUM VERKAUF zu bringe
iesem Punkt ziehen wir alle Regiser und verwenden die Digital Market

ir sorgen dafiir, dass lhre moderne Website in Suchmaschinen wie Google in de
bberen Suchergebnissen angezeigt wird.
ir identifizieren die Strategien, die fur Sie am vorteilhaftesten sind, und entwickel
ontinuierlich “up to date” Strategien, die den Umsatz steigern werden..
alls wir bereits in der Phase der Markenerstellung involviert waren, profitieren w
aturlich von einer schnelleren und effizienteren Umsetzung, da Sie lhr Unternehme
ereits gut kennen.
ir erhéhen das Ansehen Ihrer Marke, steigern die Kundentreue und ziehen potenzie
den an, um lhren Umsatz zu steigern.

Naturlich vergessen wir nicht, Sie regelmdfig mit Berichten a

Laufenden zu halten. Die Veréinderungen und Entwicklungen

Markenbild sind fir uns alle erfreulich. Wir werden weiterhi
RATEGIEN entwickeln, bis wir dieses Ziel erreichen!




ich an das digitale Zeitalter angepasst hat L
sidentitat aufgebaut hat, hat bereits erhebliche
ngsprozess unternommen. Jetzt ist es an der Zeit,
ATIONALEM LEVEL physisch zu PRASENTIEREN. So wie ei
ale Sichtbarkeit ist, sind internationale Messen die e
e, um lhre globale Markenprdsenz physisch darzustellen.

wenn Sie auf dem lokalen Markt sehr erfolgreich sind, ist es de
ig, die aktuellen internationalen Trends und Dynamiken zu anal
Denn Trends variieren je nach Branche sténdig. Das Vernachlass
er Analyse und das Nicht-Beruicksichtigen bei der Messestandges
g kann zu einem veralteten Image lhrer Marke fiihren.

Beispiel die Textilboranche, wdhrend Nachhaltigkeit im Fokus ste

ht es bei der Standgestaltung nicht aus, nur technisch kompetent
. Man muss sich mit aktuellen Begriffen wie Nachhaltigkeit, technisc
ilien, Umweltvertréglichkeit und anderen vertraut machen.t

Wir kombinieren die Anforderungen Ihrer Marke mit den Anforderu
globaler Trends (wie dem Messestand-Thema, aktuellen Branche
und der Kultur der Zielgruppe), um kreative und moderne Desig
entwickeln.




sein, dass lokale und internationale Dynamiken
Bewusstsein, dass wir unseren Kunden eine globale
nen uns aus. Wir verfligen Uber ein kompetentes Team
, die Experten in ihren jeweiligen Bereichen sind und die K
es verstehen. Das ist wahrscheinlich unser gréf3ter Unterschie

wir die aktuellen Trends verfolgen, harmonisieren wir Ihre Anforde
en Anforderungen der modernen Zeit.

Ihrer Reise in die internationale Szene stellen wir sicher, dass Sie jederzei
en Teamkollegen haben, mit dem Sie sich ohne Sprachbarrieren problem

ir verfolgen den Wachstumsprozess Ihrer Marke gemeinsam, indem wir lhne
o6chentliche Berichte zur Verfugung stellen. Selbst wenn Sie keine Zeit far
Online-Meetings haben, senden wir Innen unsere Berichte per E-Mail.

In der schnelllebigen Welt des digitalen Zeitalters zeichnen wir den Weg auf, den
Ihre Marke verfolgen sollte, um erfolgreich zu sein und ihre Présenz
aufrechtzuerhalten.

Wir ermitteln den Wert lhrer Marke in dieser Welt und prdsentieren lhre
Geschichte sowohl Inrem Zielmarkt als auch der ganzen Welt.

Diese Reise ist keine kurze Reise, sondern ein langer Weg zur Markenbildung.
Unsere Prioritat ist es, Sie in jedem Schritt dieser Reise zu unterstitzen. Aber zuers
digital, dann global.




MISSION

Unternehmen
zu Marken machen,
Ihre Marken weiterentwickeln UNSER ZIEL
und zum scheinen bringen..

Zuerst digital,
dann global, die Schaffung
nachhaltiger
Marken férdern.

VISION

Jede Marke,
die wir beruhren, soll einen
Mehrwert fur die
Welt schaffen, und
PARALYA mochte in der
digitalen Ara eine Spur hinterlassen.



'+49 156 789 513 23

info@paralya.com




